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Kunci:

Abstrak

Revolusi terjadi karena cepat dan masifnya perkembangan dunia, tak
terkecuali pada bidang pendidikan. Kebutuhan akan kemampuan
berbahasa Inggris yang mumpuni semakin mendesak guna
memenangkan  persaingan  global dari tingkat individu.
Kontradiksinya, banyak kasus siswa kesulitan belajar dan learning loss
pada pembelajaran basa Inggris yang berasal dari faktor internal dan
eksternal. Dengan adanya kesempatan untuk membantu
meningkatkan kemampuan bahasa Inggris pada generasi penerus,
mengabdi, dan membangun negeri melalui usaha pendidikan, peneliti
membangun usaha bimbingan belajar privat bahasa Inggris BGENIUS
ACADEMY di kota Madiun. Tujuan mulia didirikannya usaha ini adalah
agar menjadi bimbingan belajar yang memberikan layanan belajar
berkualitas, inovatif, unggul, dan terpercaya hingga berhasil mencetak
future leader yang berdaya saing global. Selain itu, peneliti dapat
menjadi women entrepreneur bidang pendidikan yang berdampak
positif pada pendidikan, sosial, dan ekonomi.Metode penelitian
kualitatif merupakan metode penelitian bisnis paling cocok untuk
usaha tahap rintisan ini. Penelitian ini dilakukan selama 11 bulan mulai
dari Desember 2024 hingga Oktober 2025. Fokus peneliti pada
penelitian ini adalah pada pendirian usaha dan layanan program kelas
luring. Terdapat 5 tahap pelaksanaannya antara lain tahap
perencanaan pengembangan bisnis, penyediaan fasilitas dan sumber
daya, pemutakhiran dan implementasi kurikulum internasional,
promosi dan pemasaran, dan evaluasi. Produk yang dihasilkan berupa
jasa tutoring dan buku modul ajar. Jasa tutoring dikembangkan hingga
memiliki kualitas, standar internasional, dan terjangkau untuk kelas
privat, kelas semi privat, dan kelas kerjasama. Buku modul ajar baru
berbasis kurikulum internasional, 21t century skills, Content
Languange Integrated Learning, dan holistic education. Sebagai
penyempurnaannya, berbagai inovasi kegiatan didesain dan
dilaksanakan sebagai sarana praktik, media branding dan peningkatan
mutu pendidikan. Klien peneliti saat ini tersebar di beberapa daerah
di Indonesia. Data grafik arus kas bulan selama 9 bulan menunjukkan
peningkatan positif setelah mendapatkan pendanaan dari program
PkM skema kewirausahaan mahasiswa UT 2025 ini. Total revenue saat
ini hampir memenuhi target peneliti, dibuktikan dari nilai RO/ 28.86
%, BC Ratio 1.5, BEP 133, dan payback period 2.9 bulan. Berdasarkan
data tersebut dapat disimpulkan bahwa peneliti sebagai women
entrepreneur dapat mengembangkan usaha rintisan BGENIUS
ACADEMY vyang diterima pasar dan layak dijalankan. Dampak
signifikan di bidang pendidikan, sosial, dan ekonomi juga dirasakan
atas didirikannya usaha ini. Usaha ini berhasil meningkatkan mutu
pendidikan berstandar internasional yang bedampak pada kondisi
sosial generasi penerus di masyarakat. Para siswa telah dibekali
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kemampuan bahasa Inggris yang baik sebagai modal bersaing secara
global hingga mendapatkan pekerjaan, gaji, dan kehidupan yang lebih
baik.

A. Pendahuluan

Revolusi terjadi karena cepat dan masifnya perkembangan dunia, tak
terkecuali pada bidang pendidikan. Kebutuhan akan kemampuan berbahasa
Inggris yang mumpuni semakin mendesak guna memenangkan persaingan
global dari tingkat individu. Sumber daya manusia berkualitas dan berdaya
saing global dibentuk melalui pendidikan berkualitas dan berstandar
internasional. Dengan kualitas yang baik dan standar internasional itu pula
sumber daya manusia akan dapat menjadi penggerak perekonomian dan
sosial yang berkelanjutan. (Darmaji, Mustiningsih, & Arifin, 2019) (Ellitan,
2020) (PBB, 2016)

Inovasi, pemutakiran manajemen mutu dan manajemen strategik
sistem pendidikan Indonesia selalu dilakukan, mulai dari menggunakan alat
dan media belajar berbasis teknologi; menguatkan pendidikan karakter dan
keterampilan abad ke-21 (4C); hingga mengembangkan HOTS. (Amin &
Yuliananingsih, 2016) (Kurniawan, 2020) (Sanusi, 2014) Kontradiksinya,
banyak siswa Indonesia yang mengalami kesulitan belajar dan learning loss,
khususnya pada pembelajaran bahasa Inggris. Kurangnya penguasaan semua
kempampuan dasar bahasa Inggris (listening, speaking, reading, writing),
pelafalan (pronunciation), kosa kata (vocabulary) dan struktur bahasa
(grammar) yang dipengaruhi oleh faktor internal maupun eksternal menjadi
penyebab timbulnya permasalahan tersebut. (Aslamiah, 2020) (Zein, 2019)

Universitas Terbuka melalui Lembaga Penelitian dan Pengabdian
Masyarakat Universitas Terbuka (LPPM UT) dalam rangka melaksanakan Tri
Dharma Perguruan Tinggi dan mendukung Tujuan Pembangunan
Berkelanjutan (Sustainable Development Goals) secara aktif memberikan
fasilitas mahasiswanya menjadi entrepreneur mandiri dan inovatif melalui
program Pengabdian Masyarakat Skema Kewirausahaan Mahasiswa. Dengan
kegiatan entrepreneurship ini, mahasiswa dan lulusan Universitas Terbuka
yang merupakan entrepreneur tidak hanya memberikan lapangan pekerjaan
yang layak tetapi juga meningkatkan ekonomi inklusif. (PBB, 2016) (Radar
Surabaya, 2025) (UT, 2024) Dengan adanya kesempatan untuk membantu
meningkatkan kemampuan bahasa Inggris pada generasi penerus, mengabdi,
dan membangun negeri melalui usaha pendidikan, peneliti membangun
usaha bimbingan belajar privat bahasa Inggris BGENIUS ACADEMY di kota
Madiun. Tujuan mulia didirikannya usaha ini adalah agar menjadi bimbingan
belajar yang memberikan layanan belajar berkualitas, inovatif, unggul, dan
terpercaya hingga berhasil mencetak future leader yang berdaya saing global.
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Selain itu, peneliti dapat menjadi women entrepreneur bidang pendidikan
yang berdampak positif pada pendidikan, sosial, dan ekonomi. (Ahmad &
Bonso, 2020) (Byrne, Fattoum, & Garcia, 2018) (Ilkebuaku & Dinbabo, 2018)
(Kuntoro, 2006) (Tambak, 2013)

Metode Pelaksanaan

Metode penelitian kualitatif merupakan metode penelitian bisnis paling
cocok untuk usaha tahap rintisan ini. Penelitian ini dilakukan selama 11 bulan
mulai dari Desember 2024 hingga Oktober 2025. Fokus peneliti pada
penelitian ini adalah pada pendirian usaha dan layanan program kelas luring.
Lokasi kegiatan Pengabdian masyarakat ini bertempat rumah peneliti di Kota
Madiun, Jawa Timur yang tertera pada tabel berikut. (Sunyigono, Triyasari, &
Priyanto, 2025)

Tabel 1. Profil Usaha

Nama Usaha

BGENIUS ACADEMY

Jenis Usaha

Mikro — Risiko Tinggi

Kategori Usaha

Jasa Pendidikan

Tahapan Usaha

Rintisan

Alamat Lokasi Usaha

Jalan Condro Manis No. 31, RT. 023/ RW. 007, Kelurahan Manisrejo,
Kecamatan Taman, Kota Madiun, Provinsi Jawa Timur, Kode Pos 63138.

Google Maps

https://maps.app.goo.gl/64BvTySxE6HorkBa9

Nama Pemilik

Andiah Agustiningrum, A.Md.T.

Nomor WA

082287878867 (CEO), 08998778887 (admin)

AKkun Sosial Media

bgeniusacademy (instagram)

Website https://bgeniusacademy.my.id/
Alamat e-mail bgeniusacademyid@gmail.com

Dalam pelaksanaannya terdapat 5 tahap, yaitu: 1) Tahap Perencanaan
dan Pengembangan Bisnis; 2) Tahap Penyediaan Fasilitas dan Sumber Daya;
3) Tahap Pemutakhiran dan Implementasi Kurikulum; 4) Tahap Promosi dan
Pemasaran; dan 5) Tahap Evaluasi yang dijabarkan dalam tabel berikut:

Tabel 2. Tahap Pelaksanaan

Deskripsi

1 Pe| dan Per dan p bisnis Business Model Canvas dan pengembangan produk dengan dosen
Bisnis (14 D 2024)
q - *Pembelian domain website dan pembuatan landing page. (2 Februari 2025)
2 Ryt aan]Hasilitas *Penyediaan fasilitas dan sumber daya. (8 Maret s/d Oktober 2025)

CulSumberibava *Pembelian sarana dan prasarana kelengkapan kelas. (8 Maret s/d Oktober 2025)

*Evaluasi kurikulum berbasis kurikulum nasional dan Oxford perencanaan kurikulum baru. (10 April 2025)
*Pemutakhiran fondasi Genius Curriculum dan penggunaan kurikulum Cambridge. (2 Mei 2025)
Pk MoU dengan Mentari Group untuk pembelian dan penggunaan buku berbasis kurikulum Cambridge. (2 Mei

A P
Tahap P ] an 2025)
3 |dan Implementasi L . . . q
Kurikulum *Menjadi presenter dalam The 3rd International Conference on Teaching and Learning FKIP UT 2025. (15 Mei 2025)
*Pembuatan modul ajar kelas kerjasama terbaru berbasis kurikulum Cambridge dan nasional. (3 Mei 2025)
*Pendaftaran dan penerbitan QRCBN buku modul ajar kelas kerjasama berbasis kurikulum Cambridge dan nasional. (14 Juli 2025)
Impl i kurikulum Cambridge pada program kelas Privat, Semi Privat, dan Kerjasama. (3 Agustus 2025)
*Penandatanganan MoU dengan Kepala Madrasah MTsN Kota Madiun untuk program kelas kerjasama. (16 Juli 2025)
4 Promosi dan *Penandatanganan MoU dengan Kepala Sekolah SMAN 5 Kota Madiun untuk program kelas kerjasama. (8 Agustus 2025)
Pemasaran *Melakukan promosi dengan metode Direct Selling ke beberapa sekolah. (11 Agustus 2025)

*Melakukan promosi melalui sosial media Instagram. (14 September s/d Oktober 2025)

5 |Evaluasi Melakukan evaluasi operasional, manajemen, dan keuangan. (28 September s/d Oktober 2025)
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Perencanaan dan pengembangan bisnis dilakukan bersama dosen
pembimbing, mentor bisnis, kolega, dan rekan peneliti baik yang berasal dari
beberapa lembaga di Kampung Inggris Pare, di area eks Karesidenan Madiun,
dan lainnya. (Amin & Yuliananingsih, 2016) (lkebuaku & Dinbabo, 2018)
(Suryanto, 2025)

Adapun Business Model Canvas sebagai pedoman kami dalam berbisnis
dapat dilihat pada gambar berikut ini:

Gambar 1. Business Model Canvas
Business Model Canvas KRt

~ Begin . BoGenus | Achiere

Key 2 Key -4 Value * Customer o 2 Customer
> Activities ."E‘V Proporsitions g’% i i ﬁ g

* Pemberdayaan tutor

a/instansi * Kurikulum Internasional: + Chat online via Whatsapp Jll * Siswa usia sekolah (TK
an: sekolah berkusjitas. embs untuk akses dukungan SD, SMP, SMA sederajat
i T engeinbanigen ianttie Jum pelanggan jika terdapat negeri dan swasta)
fnfvz:‘f:g?if:“da" + Student Centered masalah, * Siswa young adults-

o Learning: Kelas privat dan * Loyalty program adults (gap year student.

oo aeren bard semi privat berbasis pemberian hadiah dari mahasiswa, lulusan baru,
TR Student Centered Learning total poin kehadiran dan dan profesional).

*"/Dukangan pelanggan, * Holistic Education & Deep restasi siswz + Orang tua dan

* Lembaga/instansi lain.
tor buku berbasis
m Cambridge

digital untuk rekrutmen

pendidik & tenaga Learning: Pembelajaran masyarakat sekitar yang
kependidikan berbasis pendidikan holistik ingin anaknya/dirinya

* Komunitas pengusahe dan deep learning. Channels lebih cakap bahasa
pen; bi 9 Resources * Belajar di Tempat Paling. [ =] Inggris.

gusaha
pendidikan Nyaman: Pilihan * Lombaga/instansi yang
© Website dengan pembelajaran kelas luring * Website landing ingin meningkatkan
skalabilitas dan konversi on-campus, in-home, dan * Media sosial instagram kemampuan bahasa
isie B o dan WhatsApp. Ingaris.
* Tutor berkualitas dan . ik * Kerjasama dengan * Tutor pendidik dan
berpengalaman. raktik Speal lembaga/instansi tenaga pendidik yang
« Marketing & sales yang bagai pendidikan: sekolah ingin mendapatkan
dapat menarik & el * Kerjasama dengan penghasilan tambahan.
meningkatkan pelanggan an fun games. lombaga/instansi ain

Cost A Revenue
az Structure ?* Streams

* Biaya pengembangan dan pemeliharaan website: Disesuaikan dengan « Biaya langganan layanan tutoring: Pembayaran biaya langganan

skalabilitas dan output yang diinginkan bulanan oleh siswa/orang tua siswa.

* Beban gaji tutor dan tenaga pendidik: Pembayaran gaji sesual standar + Biaya bahan ajar: Pembayaran bahan ajar sesuai level kemampuan
gaji lembaga bahasa Inggris siswa.

« Biaya pemasaran dan iklan: Disesuaikan dengan skalabilitas dan output « Biaya jasa tutoring per pertemuan: Pembayaran jasa tutoring dari
yang diinginkan. lembaga/instansi mitra per pertemuan

(Osterwalder & Pigneur, 2010)

C. Hasil dan Pembahasan
Produk yang dihasilkan berupa jasa tutoring dan buku modul ajar.
1) Jasa Tutoring
Jasa tutoring dikembangkan hingga memiliki kualitas, standar
internasional, dan terjangkau untuk kelas privat, kelas semi privat, dan kelas
kerjasama.
Gambar 2. Produk Jasa Tutoring

( |

a

W\ Y N Gl :
( JasaTutoring | (9 KetasPrivat B Kelas SemiPrivat | (8, Kelas Kerjasama

Fokus kami saat ini adalah pada pembelajaran secara luring.
Sepanjang tahun 2022 hingga tahun 2023 program layanan jasa tutoring
kami hanya untuk Kelas Privat dengan in-home learning di rumah siswa dan
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in-house learning di lembaga/instansi mitra. Pada pertengahan tahun 2024
hingga 2025, peneliti melakukan renovasi sebagian ruangan di rumah untuk
dijadikan ruangan kelas dengan mode on-campus learning atau di bimbel.
Sehingga, terdapat 3 mode pilihan belajar, yaitu in-home learning dan on-
campus learning untuk Kelas Privat dan Semi Privat serta in-house learning
untuk Kelas Kerjasama saat ini.
2) Buku Modul Ajar

Buku modul ajar baru berbasis kurikulum internasional, 215t Century
Skills, Content Languange Integrated Learning, dan holistic education
digunakan sebagai modul ajar pembelajaran seluruh siswa di lembaga kami.

Kurikulum internasional yang digunakan adalah kurikulum Cambridge.

Lembaga kami menggunakan buku dari ASTA Publising dan Cambridge dari

Mentari Group sebagai bahan ajar untuk kelas Privat dan Semi Privat.

Ditambahkan buku Student Portfolio berisi Vocabularies, Key Phrases, dan

Review pembelajaran karangan peneliti sebagai buku pendamping.
Gambar 3. Produk Buku Modul Ajar

Series Sebelumnya

Serles sebelumnya digunakan untuk siswa kelas privat

,wj

English Plus

Dibuat tahun 2023 Dibuat tahun 2023 Dibuat tahun 2022

di
dari Oxford British accent.
Sekarang memakai
Cambridge International /
American accent.

3 low iaconti
Speaking Starter 1pre A1, 2 A1, 3 A project dimasukkan ke
Speaking Junior 1A2,2 A2+, 3B%,  salah satu sub bab buku
Speaking Master 1B%,2B2,C1. Speaking.

Peneliti mendesain dan mengarang buku khusus untuk kelas
Kerjasama berdasarkan kurikulum Cambridge dan Nasional yang dapat
dilihat pada tabel berikut.

Tabel 3. Buku Kelas Kerjasama berbasis Kurikulum Cambridge dan Nasional

No Nama Program Modul Level |Standard CEFR

1 |Beginner English 1 Speaking Starter 1 1 Pre Al

2 |Beginner English 2 Speaking Starter 2 2 Al

3 |Beginner English 3 Speaking Starter 3 3 Al+

4 |Intermediate English 1 |Speaking Junior 1 4 A2

5 |Intermediate English 2 |Speaking Junior 2 5 A2+

6 |Intermediate English 3 |Speaking Junior 3 6 Bl

7 |Advanced English 1 Speaking Master 1 7 Bl+

8 |Advanced English 2 Speaking Master 2 8 B2

9 |Advanced English 3 Speaking Master 3 9 Cl
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Sebagai penyempurnaannya, berbagai inovasi kegiatan pembelajaran
seperti Public Speaking, Short Vlog, Pendampingan Intensif, dan Webinar
didesain dan dilaksanakan sebagai sarana praktik, media branding dan
peningkatan mutu pendidikan. Kegiatan Public Speaking dilaksanakan setiap
akhir tahun ajaran khusus untuk program Kelas Kerjasama. Short Vlog
direkam setiap 2 minggu sekali untuk seluruh program. Topik Short Vlog
disesuaikan dengan topik pembelajaran, vlog yang sedang trend, atau
disesuaikan dengan ide dan kreatifitas siswa. Sedangkan Pendampingan
Intensif dilaksanakan setiap ada kegiatan lomba yang akan diikuti siswa
untuk seluruh program. Terakhir, kegiatan Webinar dengan narasumber
tutor Kampung Inggris Pare/seorang expat/seorang English Native Speaker
dilaksanakan setiap 3 atau 6 bulan sekali untuk seluruh program.

Gambar 4. Inovasi Kegiatan

wiedia Branding 1 | INOVasi Kegiatan

Peningkatan Mutu

Seluruh kegiatan telah direncanakan dengan baik dan sempurna
namun faktanya tidak semua kegiatan usaha berjalan dengan baik, lancar,
dan sempurna seperti yang diinginkan klien. Berbagai tantangan terjadi
pada sektor operasional, manajerial maupun keuangan. Oleh sebab itu,
beberapa Business Workshop yang diselenggarakan komunitas bisnis diikuti
peneliti, seorang women entrepreneur, sebagai langkah upgrade ilmu
pengetahuan dan praktik dalam berwirausaha. Pemutakhiran data, SOP,
Standar Kompetensi, KPl, dan sebagainya telah dilakukan sebagai hasil
implementasi ilmu tersebut. (Byrne, Fattoum, & Garcia, 2018) (Harsasi,
2014) (lkebuaku & Dinbabo, 2018) (Longmore, Grant, & Golnaraghi, 2017)

Peneliti juga mengikuti beberapa acara yang diadakan Universitas
Terbuka. Peneliti berkesempatan untuk bertemu, berdiskusi, dan berbagi
pengetahuan dan pengalaman terkait pendidikan dan kewirausahaan
bersama sesama peneliti kewirausahaan, dosen, dan beberapa tokoh.
Banyak ilmu yang didapatkan dan diaplikasikan pada kegiatan operasional,
manajerial dan keuangan usaha.
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Gambar 5. Acara yang Dihadiri Peneliti

15 Mei 2025 17 Mei 2025 17 Mei 2025 [ 7-8 Agustus 2025
Sebagai Online Pr t Sebagai Perwakilan Sebagai Perwakilan Pameran Produk UMKM
Mahasiswa UT Surabaya Mahasiswa UT Surabaya Terdanai PkM UT 2025

Presentasi pada The 3rd Bertemu dan berdiskusi tekait Bertemu, berdiskusi, dan berbagl Bertemu, berdiskusi, dan berbagi
International Conference on pemb dan kewil h di pengal: terkait i l: terkait i h.
Teaching and Learning FKIP UT bersama Menko PMK dan dan pendidikan bersama ibu bersama Wakil Rektor Bidang
Universitas Terbuka tentang Direktur UT Surabaya dalam acara Direktur UT Surabaya setelah acara Akademik, Ketua LPPM UT, Direktur
STEAM-PJBL Effectiveness on 6c Peresmian Gedung UT Surabaya. P ian Gedung UT Surabay UT Surabaya, Kepala Pusat PkM,
21st-Century Skills Improvement in dosen pembimbing dan dosen UT
Bilingual Educational Program. | dalam acara Career Fair 2025 yang

\ ‘i diselenggarakan oleh UT Surabaya. |

| ]

— — — —

(Agustiningrum, 2025) (AdaKabar, 2025) (Radar Surabaya, 2025)

Gambar 6. Pameran Produk UMKM pada Acara Career Fair 2025 di UT Surabaya
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3) Klien
Klien peneliti saat ini tersebar di beberapa daerah di Indonesia yang
dapat dilihat pada gambar berikut.
Gambar 7. Klien

( SeluruhSlswa | \‘J.—‘ : 3 ( sabaun Klien |
. . )
< S s o el = . po—
07% 4 ?\ T { i %
Laki-laki S NS s " e o~ b \-—é P
y e ] 8 s
( 2siswadilakarta | a4 ) % " © vy “o =
Perempuan ,Adulh:\ . —==
o mous  pdutt ‘\/\‘99 ’ 9 (2 sekolah di Madiun ) { 1siswadiJayapura |
69.3% A Adul < ‘——iw e « £ Adutt Y /) &(

- P
( M siswadi Madlun A jl(ﬂh and Teens

( 1siswa di Karawang |

Mayoritas klien kami adalah siswa usia sekolah (Kids and Teens) yang
berada di kota Madiun, Jawa Timur. Kelas luring merupakan favorit siswa
kami untuk seluruh program. Kami juga memiliki siswa dewasa (Adults) yang
tersebar di beberapa daerah. Mereka memilih kelas daring yang
dilaksanakan hanya berdasarkan permintaan dan ketersediaan tutor.
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Pada tahap promosi dan pemasaran, peneliti menggunakan 2 metode,
yaitu digital marketing dan direct marketing. Digital marketing melalui
sosial media Instagram, WhatsApp, dan landing page website. Sebagai
tambahannya, direct marketing melalui penawaran program ke beberapa
sekolah dan perumahan di sekitar lokasi bimbingan belajar dilakukan.

Gambar 8. Digital and Direct Marketing

BGENIUS ACADEMY
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4) Grafik Arus Kas

Modal usaha untuk pendirian usaha dan layanan kelas luring tahun
2025 adalah sebesar Rp 14.600.000,00 berasal dari modal pemilik sebesar
Rp 10.000.000,00 dan dari program PkM Skema Kewirausahaan Mahasiswa
UT sebesar Rp 4.600.000,00. Dengan modal yang telah disebutkan, total
revenue yang dihasilkan saat ini hampir memenuhi target peneliti. Besaran
target profit yang ditetapkan adalah sebesar 20% hingga 30% dan kenaikan
revenue sebesar 10% hingga 20%.

Gambar 9. Grafik Arus Kas

Modal Usaha 2025

Rp 10.000.000, 00 | Rp 4.600.000, 00
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Data grafik arus kas selama 9 bulan di atas menunjukkan peningkatan
positif setelah mendapatkan pendanaan dari program PkM Skema
Kewirausahaan Mahasiswa UT 2025 ini. Peningkatan ini terlihat di
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sepanjang tahun walaupun masih terdapat selisih yang cukup banyak antara
revenue pada low season dan peak season. Selanjutnya, kegiatan promosi
dilakukan pada Jlow season guna meningkatkan pendapatan bulan
berikutnya. Nilai ROI 28.86 %, BC Ratio 1.5, BEP 133, dan payback period 2.9
bulan membuktikan bahwa usaha rintisan ini bertumbuh dan berkembang
dengan baik. Sehingga dapat disimpulkan bahwa usaha BGENIUS ACADEMY
layak dan dapat dijalankan.

5) Keberlanjutan Usaha
Peneliti telah membuat beberapa rencana keberlanjutan usaha. Dimulai
dari tahun 2026 hingga 2027, peneliti ingin membuka program
pembelajaran daring. Selanjutnya, tahun 2028 hingga 2029, peneliti ingin
mengurus ijin operasional lembaga. Sehingga pada tahun 2029 hingga
2031 peneliti dapat membuat omnichannel dan scale up bisnis.

6) Sertifikasi Produk

Terdapat 3 sertifikasi produk yang dimiliki usaha rintisan ini, antara lain:

a) AHU: PT. BGENIUS EDUKASI INDONESIA (Perseroan Perorangan)
dengan nomor AHU-006567.AH.01.31.Tahun 2024;

b) NIB: 0905240048812 dengan nomor KBLI 85495 - Pendidikan
Bimbingan Belajar dan Konseling Swasta dan 85493 - Pendidikan
Bahasa Swasta; dan

¢) QRCBN: untuk buku-buku modul ajar kelas kerjasama.

D. Simpulan

Berdasarkan data tersebut dapat disimpulkan bahwa peneliti sebagai
women entrepreneur dapat mengembangkan usaha rintisan BGENIUS
ACADEMY yang diterima pasar dan layak dijalankan. Dampak signifikan di
bidang pendidikan, sosial, dan ekonomi juga dirasakan atas didirikannya
usaha ini. Usaha ini berhasil meningkatkan mutu pendidikan berstandar
internasional yang bedampak pada kondisi sosial generasi penerus di
masyarakat. Para siswa telah dibekali kemampuan bahasa Inggris yang baik
sebagai modal bersaing secara global hingga mendapatkan pekerjaan, gaji,
dan kehidupan yang lebih baik.

E. Ucapan Terima Kasih

Terima kasih kepada Universitas Terbuka, LPPM UT, dosen
pembimbing, seluruh dosen, keluarga, rekan, kolega, siswa, tutor, mentor
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bisnis, dan lembaga atau instansi mitra yang telah memberikan dukungan
kepada kami dan berkontribusi dalam pengembangan usaha ini.
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